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			业务分析和需求对产品来说起到决定性作用，本文将会讲解一下业务分析知识体系BABOK 以及一些与需求相关的一些知识。		
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				上一页上一个产品管理的战略角色.pdf			

							
					

				

						
				下一页定义业务能力的六条最佳实践.pdf下一页			
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				数据中心数据建模规范（烟草行业）			
		

				
			指导烟草行业工商企业信息化建设过程中数据中心数据模型设计的技术性规范。目的是通过科学的数据建模方法，逐步形成烟草行业各业务域统一、通用的数据模型，支撑行业数据共享和数据应用。
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				阿里巴巴架构师：十问业务中台和我的答案			
		

				
			一切业务数据化，一切数据业务化。 “中台”概念这几年非常火，特别是阿里、腾讯、百度、京东等互联网公司最近频繁的基于中台调
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				学习机器学习			
		

				
			这本书的目的是以最简单的方式教授机器学习。来自在线社区的例子，如Stack Overflow、Beyond Data Science和开源ML网站，往往很难理解。贡献者通常假设您已经理解了他们所依赖的所有概念。我们不做这样的假设。

我们为经理、技术总监、程序员、产品经理和其他想学习机器学习的人写这本书。也许你读过一些关于神经网络、回归、张量流或分类的书，现在你想知道如何使用这些工具来解决你自己组织中的问题。或者，也许你希望进入这个领域作为一个新的职业或赚取更高的薪水。
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